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■ 국내 최초로 신용카드 VAN 서비스를 실시한 전자결제 부가통신사업자. 2024년 매출 기준 VAN 사업 33.8%, PG 사업 65.1%, 중소기업창

업투자 0.7%, 정보통신업 0.4%  

■ 투자포인트: 신규사업에서 찾아보는 투자 기회 1)이지샵: 중소상공인을 위한 디지털 서비스 2)AOP(Alliance for Open Platform) 

■ 소비경기 부진 및 카드 가맹점 수수료율 인하로 2025년 매출액 8,327억 원(yoy 5.3%), 영업이익 384억 원(yoy -1.7%) 전망 
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전자결제 부가통신 사업자 

국내 최초로 신용카드 VAN 서비스를 실시한 전자결제 부가통신사업자. 2024년 매출 기준 VAN 

사업 33.8%, PG 사업 65.1%, 중소기업창업투자 0.7%, 정보통신업 0.4%를 차지 

 

신규 사업에서 찾아보는 투자 기회 

전자결제 부가통신사업자의 이익은 정체 상태로, 신규 사업에서 성과가 필요. 한국정보통신은    

1) 중소상공인을 위한 디지털 서비스 이지샵, 2) AOP(Alliance for Open Platform)을 통해 변화

를 추구  

 

어려운 환경을 반영하고 있는 주가  

소비 경기 부진과 전자결제 부가통신산업의 한계를 반영하고 있는 주가 수준. 소비 경기가 회복될 

때 일정 수준에서 주가 반등 가능  

 

Forecast earnings & Valuation 

 2021 2022 2023 2024 2025F 

매출액(억원) 5,402 5,955 7,251 7,910 8,327 

YoY(%) 9.1 10.2 21.8 9.1 5.3 

영업이익(억원) 236 271 357 391 384 

OP 마진(%) 4.4 4.6 4.9 4.9 4.6 

지배주주순이익(억원) 108 218 301 436 312 
EPS(원) 288 583 804 1,164 832 

YoY(%) 0.8 102.6 37.8 44.8 -28.5 

PER(배) 32.8 19.5 11.8 6.7 9.3 

PSR(배) 0.7 0.7 0.5 0.4 0.3 
EV/EBITDA(배) 6.2 8.2 4.0 3.3 3.0 
PBR(배) 1.6 1.7 1.3 1.0 0.9 

ROE(%) 5.1 9.4 11.7 15.1 9.7 
배당수익률(%) 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 

자료: 한국IR협의회 기업리서치센터 

 Company Data 

현재주가 (4/28) 7,780원 

52주 최고가 8,910원 

52주 최저가 7,290원 

KOSDAQ (4/28) 719.41p 

자본금 194억원 

시가총액 2,913억원 

액면가 500원 

발행주식수 37백만주 

일평균 거래량 (60일) 1만주 

일평균 거래액 (60일) 1억원 

외국인지분율 62.88% 

주요주주 박헌서 외 2 인 42.75% 

 DE WEY & CIE SA 26.58% 

 

Price & Relative Performance 

 

 
Stock Data 

주가수익률(%) 1개월 6개월 12개월 

절대주가 1.2 -4.1 -11.1 

상대주가 -2.4 -1.3 5.9 
 

 
참고 

1) 표지 재무지표에서 안정성 지표는 ‘이자보상배율’, 성장성 지표는 ‘EPS 증

가율’, 수익성 지표는 ‘ROA’, 활동성지표는 ‘총자산회전율,’ 유동성지표는 ‘당좌

비율’임. 2) 표지 밸류에이션 지표 차트는 해당 산업군내 동사의 상대적 밸류

에이션 수준을 표시. 우측으로 갈수록 밸류에이션 매력도 높음. 
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  연혁 

한국정보통신은  

전자결제 부가통신사업자 

한국정보통신은 전자결제 부가통신사업자로 신용카드 등 부가통신(VAN, Value Added Network) 서비스와 전자지급 

결제대행(PG, Payment gateway) 서비스를 제공하고 있다. 1998년 코스닥 시장에 상장됐다.  

 

 한국정보통신은 1986년 해외 데이터뱅크, 온라인 및 오프라인 서비스업, 신용카드조회 및 관련금융 서비스 등을 목적

으로 설립됐다. 1987년 국내 최초로 일반가맹점 대상으로 신용카드 VAN 서비스를 실시했다. 1999년 인터넷 지불 솔

루션 이지페이(EasyPay)를 개발했고, 2006년 코스콤 PG사업을 양수했다. 2008년 VAN사 최초 POS solution을 개

발했다. 동사는 2014년 2월 선불 및 직불 전자지급수단발행 사업을 등록했으며, 2015년 7월에는 여신전문금융업법 

개정안이 통과되며 VAN사가 등록제로 운용되기 시작하면서 동사도 신용카드 등 부가통신업에 등록했다. 2015년부터 

모바일과 해외 결제 서비스를 확대했다. 2015년에는 알리페이 오프라인 결제서비스 계약을 체결했으며, 2017년에는 

위쳇페이, 2018년에는 알리페이 온라인 결제 서비스를 개시했다.  

 

  기업개요 및 주요 종속회사  

 2024년 매출 기준으로 금융VAN이 98.9%, 중소기업창업투자가 0.7%, 정보통신업이 0.4%를 차지하고 있다.  

 

 금융VAN  

금융VAN 부문은 전체 매출의 33.8%를 차지하는 VAN 사업부와 65.1%를 차지하는 PG 사업부로 구분된다.  

VAN 사업은 카드사와 가맹점 간의 카드 결제망을 구축해 통신망을 연결해 주는 역할을 한다. 1)카드 사용 승인을 중계

하고, 2)단말기를 설치하며, 3)가맹점을 모집 및 관리하는 대가로 카드회사로부터 정률제로 수수료를 받는다. 한국정보

통신은 국내에서 신용카드 등 부가통신업을 처음으로 실시했다. 2024년 매출액은 2,674억 원이다.  

PG 사업은 온라인 영세업체들을 대표하는 대표 가맹점으로 금융기관과의 계약 및 결제, 결제 대행을 진행한다. PG서

비스를 제공하는 대가로 온라인 영세업체들로부터 PG 수수료를 받으며, 금융기관 및 웹호스팅사로 수수료를 지불한

다. 2024년 매출액은 5,148억 원이다.  

 

VAN 사업 구조  PG 사업 구조 

 

 

 
자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터  자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터 
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 중소기업창업투자 

중소기업창업투자 부문은 창업과 벤처기업에 대한 투자 및 중소기업창업투자조합자금 등을 관리하는 사업을 하고 있

다. 종속회사 서울투자파트너스(지분율 100%)와 스마트서울투자비대면펀드(지분율 60%, 지배기업 40%/종속기업 

20%)를 통해 이뤄지고 있다. 서울투자파트너스는 2010년 7월에 설립되었으며, 스마트서울투자비대면펀드는 서울투

자파트너스 주식회사가 결성한 펀드로 정보통신기술, 인공지능 또는 빅데이터 기술 등을 활용하여 비대면 제품 또는 

서비스 제공산업을 영위하는 중소∙벤처기업에 투자를 목적으로 하고 있다.  

2024년에는 매출액 57억 원을 기록했다.  

 

정보통신업 

정보통신업 부문은 중소상공인을 대상으로 종합 ERP 서비스 및 결제 중개 외 고객 접점 서비스 등을 제공하고 있다. 

해당 사업은 종속회사 이지샵(지분율 98.62%)을 통해 이뤄지고 있다. 이지샵은 2022년 4월 물적분할로 설립됐다.  

2024년에는 매출액 30억 원을 기록했다.  

 

사업부문별 매출비중 

 
자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

  주요주주 

최대주주 및 특수관계인 지분율 

42.74% 

최대주주 및 특수관계인의 지분율은 42.74%이다. 창업주인 박헌서 회장이 21.54%, Primax Management, INC.가 

21.2%를 보유하고 있다. Primax Management, INC.는 Stephen C. Park 한국정보통신 부사장이 대표로 있는 회사이

다. Stephen C. Park 부사장은 박헌서 회장의 아들이다.  

이 외에 5% 이상 주주로는 DE WEY& CEI SA(지분율 26.58%), One Swiss Bank SA(지분율 13.66%), 자기주식 

5.32%가 있다. DE WEY& CEI SA는 2004년, One Swiss Bank SA는 2005년 제3자배정 유상증자를 통해 지분을 취

득했다.  

이를 제외한 유통주식수 비중은 11.69%로 낮은 편이다.  

  

VAN

33.8%

PG

65.1%

중소기업

창업투자

0.7%

정보통신업

0.4%
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주요주주 지분율(2024년 말) 

 
자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터 

  

최대주주 및
특수관계인
지분율

42.74%

21.54%

21.20%

26.58%

13.67%

5.32%

11.69%
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전자결제 부가통신사업자  부가통신업은 통신서비스에 컴퓨터의 기능을 결합하여 회선교환, 부호변환을 하거나, 온라인 쇼핑몰, 플랫폼, 소셜네트

워크 서비스 및 부대 서비스 등을 제공하는 사업을 의미한다. 신용카드 등 부가통신(이하 VAN)업과 전자지급결제대행

(이하 PG)업은 인터넷 기반으로 전자결제에 대한 플랫폼 인프라를 제공하는 부가통신사업이다.  

 

부가통신사업 분류 체계  

대분류(통신분야) 중분류(사업분야) 소분류(특성, 사업부문) 비고(대표 역무 및 서비스) 

인터넷 기반  

서비스 

중개 

플랫폼 

재화/용역 중개 

⚫ 상품판매 : 종합쇼핑몰, 오픈마켓, 소셜커머스, 라이브쇼핑 

⚫ O2O : 주문 및 배달, 예약, 생활용역 

⚫ 공유경제 : 차량공유, 숙박 및 공간 공유, 물품공유 

디지털 콘텐츠 중개 

⚫ 콘텐츠 : 음원, 전자출판(웹소설, 전자책), 영상, 게임(앱마켓) 등) 

⚫ 뉴스정보 : 뉴스애그리게이터 

⚫ 검색정보 : 일 반검색, 구인구직, 비교검색 

사회관계망 ⚫ SNS, 블로그, 카페, 동영상공유 등 

플랫폼 

인프라 

플랫폼 도구 지원 
⚫ 개발지원도구 : 운영체제, 브라우저, IoT 등 

⚫ 앱마켓 

데이터 활용 ⚫ 데이터 구축, 데이터 분석 서비스 

위치정보 제공 ⚫ GPS와 정보통신망을 이용한 위치정보 제공 

전자결제 

⚫ 신용검색 : 신용카드사용자 신용검색 

⚫ 금융대행 : VAN, PG (전자지급결제대행업) 

⚫ 전자지불 : 전자결제, P2P금융, 클라우드펀팅 등 

⚫ 전자문서(EDI) : 문서교환, 문서보안, 정보인증 등 

온라인 

직거래 

재화/용역 판매 
⚫ 재화 판매 

⚫ 용역 제공 : 숙박, 여행, 식당, 연극, 영화 등의 업주가 직접 거래하는 용역서비스 

디지털 콘텐츠 서비스 

⚫ 엔터테인먼트, 이러닝 등 콘텐츠 제공 

⚫ 뉴스 정보 제공 

⚫ 온라인 서비스 : 온라인서비스, 제품업데이트, 고객관리, 편의제공, 기업홍보, 상품홍보, 영업지원 등 

공공서비스 
⚫ 행정서비스 : 공공조달, 민원서류 발급, 민원신청 및 처리 등 

⚫ 공공정보 : 행정정보, 공공서비스정보 등 

통신 인프라  

서비스 

인프라 

네트워크 ⚫ 네트워크 운용 : VPN, ATM, 프레임릴레이 

통신장비 
⚫ 호스팅 : 코로케이션(장비와 회선 등의 위탁관리), 콘텐츠전송(캐싱) 지원, 데이터센터 관리운영 

⚫ 인터넷관리 : 온라인스토리지 공유, 온라인콘텐츠공유, 보안관리, 도메인관리 

응용 

서비스 
 

⚫ 음성정보 : 번호안내, 음성정보 등 

⚫ 정보응용 : 원격제어서비스 

⚫ 기타정보 : 기타 부가서비스 

자료: 과학기술정보통신부, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

  신용카드 등 부가통신업(VAN, Value Added Network) 

 VAN 사업은 ‘여신전문금융업법’에 따른 등록으로 사업을 영위할 수 있다.  

VAN 사업을 영위하는 VAN사는 카드사와 가맹점 간의 카드 결제망을 구축해 통신을 연결해 주는 역할을 한다. VAN

사의 주요 업무는 1)카드 사용 승인을 중계하고, 2)단말기를 설치하며, 3)가맹점을 모집 및 관리하는 것이다. 개별 카드

사들과 구축해 놓은 네트워크를 제공하여 가맹점들로 하여금 다양한 지불 수단을 자유롭게 받을 수 있게 한다.  

 

산업현황
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VAN 시스템은 카드사들이 각각 처리해야 하는 신용카드 결제 업무를 대행하는 시스템으로 카드사들은 고정비를 낮출 

수 있고, 가맹점은 가맹점 계약과 대금회수를 위한 전표 업무를 VAN 사업자에게 위탁하여 번거로움을 줄일 수 있다. 

  

VAN 수수료는 정율제  

→ 카드 거래금액이 중요 

VAN의 매출은 카드사로부터 발생한다. 결제가 완료된 후, 카드사는 거래 대금에서 신용카드 수수료를 제외한 금액을 

가맹점에게 지급하고, 신용카드 수수료 중 일정 부분을 VAN 사업자에게 서비스 수수료로 지급한다. 과거 VAN 수수료

는 정액제로서 결제금액과 무관하게 결제 건당 일정 금액을 부과했으나, 2018년 7월 31일을 기점으로 정률제가 도입

되기 시작했다. 

  

 VAN사의 수수료 매출을 P(Price, 수수료율)*Q(Quantity, 카드 결제금액)로 나누었을 때, Q라고 할 수 있는 카드사의 

거래금액1 은 증가세에 있다. 과거 VAN 수수료가 정액제로 결정될 때 VAN사의 Q는 거래건수라 할 수 있었으나, VAN 

수수료가 정률제로 변경되면서 카드사 거래금액이 Q를 결정하게 됐다.  

2024년 카드사의 거래금액은 1,255조 원을 기록해 전년대비 4.6% 증가했다. 최근 3개년(2021년~2023년) 평균 성

장률 9.1%에 미치지 못하지만 거래건수가 3.9% 증가하며 성장을 견인했다. 2014년부터 2024년까지 10년 연평균 

성장률은 5.5%이다.  

 

카드사 거래금액 

 
자료: 한국은행, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

 VAN사 수수료 매출에서 P라고 할 수 있는 카드사가 VAN사에게 지급하는 수수료율(VAN사 수수료/거래금액)은 하락

세에 있다. 카드 가맹점 수수료율 인하, 2018년에 있었던 정액제에서 정률제로 수수료 체계 변경 등의 영향이다.  

 

카드사 가맹점 적격비용 재산정은 카드사가 가맹점 수수료율을 산정할 때 기준이 되는 ‘적격비용’을 주기적으로 다시 

계산하는 제도이다. 적격비용이란 카드사가 신용카드 결제 서비스를 제공하면서 실제로 부담하는 비용을 말하며, 1)자

금조달비용, 2)위험관리비용, 3)일반관리비용, 4)승인 및 정산비용 5)마케팅비용으로 구분하여 산출한다. 2012년 ‘여신

전문금융업법’이 개정되어 적격비용에 기반한 수수료 체계가 도입되었고, 3년마다 적격비용을 재산정하여 가맹점 수수

료율에 반영해왔다. 카드 가맹점 수수료율은 적격비용 제도 도입 이후 영세∙중소가맹점에 대한 우대수수료율 정책이 

강화되며 꾸준히 인하되어 왔다. 수수료율 인하에 따라 카드사는 수익성 보전을 위해 VAN사에게 지급하는 수수료율

 
1 현금서비스를 제외한 신용카드 이용금액 및 체크카드 이용금액. 2024년 체크카드 이용금액은 발표되지 않아, 신용카드 결제금액 성장률과 같은 값을 갖는다고 가정하여 추정 
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을 인하해왔다.  

최근 적격비용 재산정은 2024년 말에 이루어졌으며, 2025년 2월 14일부터 새로운 수수료율이 적용됐다. 이번 재산

정 결과, 영세∙중소가맹점(연매출 10억 원 이하)의 신용카드 수수료율은 0.1%p 인하되었고, 체크카드 수수료율도 모든 

영세∙중소가맹점에서 0.1%p 인하됐다.  

 

2025년 카드수수료 개편방안  

연매출 ’13∼’15 년 ’16∼’18 년 ’19∼’21년 ’22∼’24 년 25 년~ 

2억원 이하 1.5%(1.0%) 0.8%(0.5%) 
0.8%(0.5%) 0.5%(0.25%) 0.4%(0.15%) 

2∼3억원 

2.12%(1.53%)* 

1.3%(1.0%) 

3∼5억원 

2.09%(1.60%)* 

1.3%(1.0%) 1.1%(0.85%) 1.0%(0.75%) 

5∼10억원 1.4%(1.1%) 1.25%(1.0%) 1.15%(0.9%) 

10∼30억원 1.6%(1.3%) 1.5%(1.25%) 1.45%(1.15%) 

30억원∼ 2.07%(1.48%)* 2.07%(1.45%)* 2.07%(1.45%) 

자료: 금융위원회, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

VAN 수수료 시장은 정체 신용카드사의 지급수수료로부터 추정한 국내 VAN 수수료 시장은 2024년 1.18조 원으로 전년대비 1.3% 증가했다. 

카드사의 거래금액이 4.6% 증가했지만, 수수료율이 0.094%로 전년대비 0.003%p 하락했다. 코로나19가 시작됐던 

2020년 1.00조 원 대비 17.9% 회복됐지만, 고점을 기록했던 2016년 1.21조 원 대비 2.5% 낮다.  

향후에도 국내 VAN 수수료 시장은 거래대금의 증가와 수수료율 인하가 맞물리며 비슷한 수준에서 등락을 거듭할 것

으로 전망된다.  

 

VAN 수수료 시장 규모 및 수수료율  

 
자료: 금융감독원, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

 2025년 4월 1일 기준 국내에는 27개의 VAN사가 있다. 이 중에서 한국정보통신, 나이스정보통신, KIS정보통신, 케이

에스넷이 시장 상위 사업자이며, 상위 4사의 점유율이 70.8%로 추정된다. 이는 2021년 점유율 63.1% 대비 7.7%p 

상승한 수치이다. 주요 고객인 카드사로부터 수수료율 인하가 지속되고 있기 때문에 이에 대응하지 못하는 영세업체들

의 점유율이 하락하면서 상위 업체의 점유율은 지속적으로 상승할 것으로 예상된다.  

  

962 1,156 1,211 1,208 1,188 1,128 1,001 1,049 1,110 1,166 1,181

0.00%

0.02%

0.04%

0.06%

0.08%

0.10%

0.12%

0.14%

0.16%

0.18%

0

200

400

600

800

1,000

1,200

1,400

'14 '15 '16 '17 '18 '19 '20 '21 '22 '23 '24

(십억 원) VAN 수수료 시장(좌)

수수료율(우)



 

 
    

 

 

 

 

 

 

 9 

VAN사 등록 현황(2025년 4월 1일) 

연번 회사명 등록번호 등록일 

1 ㈜다우데이타 VAN1501 '15.7.21. 

2 한국결제네트웍스 유한회사 VAN1502 '15.7.21. 

3 엔에이치엔케이씨피㈜ VAN1504 '15.7.21. 

4 (사)금융결제원 VAN1505 '15.7.21. 

5 한국정보통신㈜ VAN1506 '15.7.21. 

6 케이아이에스정보통신㈜  VAN1507 '15.7.21. 

7 한국신용카드결제㈜ VAN1508 '15.7.21. 

8 코레일네트웍스㈜ VAN1509 '15.7.21. 

9 ㈜코밴 VAN1510 '15.7.21. 

10 ㈜티머니 VAN1511 '15.7.21. 

11 ㈜케이에스넷 VAN1512 '15.7.21. 

12 나이스정보통신㈜ VAN1513 '15.7.21. 

13 ㈜스마트로 VAN1514 '15.7.21. 

14 ㈜섹타나인 VAN1515 '15.7.21. 

15 브이피㈜ VAN1516 '15.7.21. 

16 ㈜ 하렉스인포텍 VAN1517 '15.12.18. 

17 ㈜핏콜라보 VAN1601 '16.7.15. 

18 ㈜더존비즈온 VAN1604 '16.7.15. 

19 (사)한국신용카드네트워크 VAN1605 '16.7.15. 

20 ㈜KG이니시스 VAN1701 '17.1.17. 

21 ㈜에스에스지닷컴 VAN2001 '20.5.27. 

22 토스페이먼츠㈜ VAN2002 '20.8.3. 

23 ㈜엑심베이 VAN2102 '21.2.18. 

24 농협경제지주㈜ VAN2103 '21.10.28. 

25 나이스페이먼츠 주식회사 VAN2201 '22.8.1. 

26 피네보㈜ VAN2301 '23.11.17. 

27 ㈜티머니모빌리티 VAN2501 '25.4.1. 

자료: 금융위원회, 한국IR협의회 기업리서치센터 
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  전자지급결제 대행업(PG, Payment Gateway) 

PG사는 대표 가맹점 PG 사업은 ‘전자금융거래법’에 따른 등록으로 사업을 영위할 수 있다. ‘전자금융거래법’ 상 전자지급서비스에는 선불 

전자지급수단 발행업, 직불 전자지급수단 발행업, 결제대금 예치업, 전자고지결제업과 PG 사업이 있다.  

PG사는 온라인 영세업체들을 대표하는 대표 가맹점으로서 금융기관과의 계약 및 결제 대행을 진행한다. 영세 중소업

자들이 개별적으로 카드사와 계약하기에는 어려움이 있고, 신용의 문제도 있다. PG사는 금융기관과 온라인 업체들 사

이에서 리스크 및 번거로움을 줄여준다.  

  

 PG사는 제1차 PG사와 제2차 PG사로 구분할 수 있다.  

제1차 PG사는 자체 결제시스템을 통해 가맹점의 결제대행을 수행하는 업체를 지칭한다. 예를 들어 고객이 인터넷 쇼

핑몰에서 물건을 구입하면서 신용카드로 결제하는 경우, 해당 물건 구입 대금은 고객->카드사->전자지급결제대행업자

->인터넷 쇼핑몰 순으로 대금 결제가 진행된다. 통상적으로 알고 있는 한국정보통신, 나이스정보통신, KG이니시스, 

NH한국사이버결제가 제1차 PG사이다.  

인터넷 쇼핑몰 플랫폼에 입점한 영세 업체가 제1차 PG사와 직접 가맹계약을 맺는 것이 어려울 경우에는 인터넷 쇼핑

몰 플랫폼이 입점 업체를 대신하여 수수료와 대금의 정산 업무를 처리하는 과정으로 진행된다. 이 경우 인터넷 쇼핑몰, 

오픈마켓 등의 플랫폼 기업을 제2차 PG사로 칭한다. 대형 가맹점의 경우 복수의 PG를 경쟁을 시켜 수수료율 인하 효

과를 기대할 수 있으며, 정산 수수료 등을 수취할 수 있다. 티메프 사태를 예로 들면 고객->카드사->제1차 PG사->제

2차 PG사->인터넷 쇼핑몰로 정산이 되는 구조에서, 제2차 PG사 역할을 했던 티메프가 제1차 PG사로 받은 판매대금

을 인터넷 쇼핑몰까지 제대로 전달하지 못했기 때문에 문제가 발생했다. 

 

신용카드 거래 시 전자상거래 결제구조 단순 도식 

 
자료: 한국금융연구원, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

PG 이용금액은 2008년 이후 

매년 두 자릿수 성장  

PG 이용금액은 2008년 이후 매년 두 자릿수 이상 성장했다. 2008년 이후 연평균 성장률은 22.6%이며, 2024년 

PG 이용금액은 501조 원으로 전년 대비 11.6% 성장했다. 결제 수단으로는 신용카드, 계좌이체, 가상계좌와 휴대폰 결

제 등 다양한 결제 수단을 활용할 수 있으며, 2024년 기준 신용카드의 비중은 76.1%로 가장 높은 비중을 차지하고 있

다.  
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전자지급결제대행 이용금액 

 
자료: 한국은행, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

 PG 이용금액 성장 배경에는 온라인 시장의 확대가 있다. 2024년 온라인쇼핑몰 거래 규모는 259조 원으로 전년 대비 

7.1% 성장했다. 이는 국내 소매판매액 성장률 -0.1% 대비 7.2%p 높은 수치이다. 소매판매액 대비 온라인 쇼핑 거래

액 비중은 40.5%로 상승세에 있다.  

 

온라인쇼핑몰 거래액  온라인쇼핑몰 거래액/소매판매액 비중 

 

 

 
자료: 통계청, 한국IR협의회 기업리서치센터  자료: 통계청, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

PG 순수수료율  

약 0.20% 

PG사의 순수수료율(PG사의 매출총이익/PG 이용대금)은 PG 이용금액의 0.20% 수준으로 추정된다. 코스닥에 상장

되어 있는 NHN KCP를 통해 분석했다. NHN KCP는 2024년 기준으로 매출의 91.0%가 PG수수료이며 국내 1위 업체

이다. 국내에서 NHN KCP, KG이니시스, 토스페이먼츠, 나이스페이먼츠 4사가 선두 업체이다.  

 

PG사의 매출총이익은 온라인 쇼핑몰로부터 받은 PG수수료 매출에서 금융기관 등으로 지급되는 비용을 차감하여 결

정된다.  

PG사는 온라인 매매 발생 시 이용금액에 대한 수수료를 온라인 쇼핑몰로부터 수취하여 이를 매출로 인식한다. 2024

년 NHN KCP의 온라인 쇼핑몰 고객들은 동사의 PG 시스템을 이용해 48.6조 원의 결제를 진행했으며, 1.0조 원의 PG

수수료를 지급했다. NHN KCP의 PG 수수료율(PG수수료/PG 이용금액)은 2.07%를 기록했다.  

PG사는 이에 맞물려 금융기관 및 웹호스팅사로 수수료를 지급한다. 수수료는 PG사의 핵심 비용으로 2024년 NHN 

KCP의 수수료는 매출액 대비 90.9%를 차지했다. 이 중 대부분이 매출원가로 분류된다.  
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2024년 NHN KCP는 985억 원의 매출총이익(매출액-매출원가)을 기록했다. 이는 PG 이용금액 대비 0.20% 수준이

다.  

 

NHN KCP 실적 추이  

 '18 '19 '20 '21 '22 '23 '24 

PG 이용금액(조 원) 13.7 16.6 26.5 31.6 36.8 43.1 48.6 

매출액(억 원) 4,327 4,699 6,248 7,454 8,228 9,720 11,053 

PG수수료 3,600 3,985 5,513 6,657 7,361 8,820 10,060 

기타매출 726 714 736 797 867 900 994 

매출액/PG이용대금 3.16% 2.83% 2.36% 2.36% 2.24% 2.26% 2.27% 

PG수수료율(PG수수료/PG이용대금) 2.63% 2.40% 2.08% 2.11% 2.00% 2.05% 2.07% 

매출총이익(억 원) 526 677 783 846 905 924 985 

PG순수수료율(매출총이익/PG이용대금) 0.38% 0.41% 0.30% 0.27% 0.25% 0.21% 0.20% 

영업이익(억 원) 218 321 398 432 442 420 438 

영업이익/PG이용대금 0.16% 0.19% 0.15% 0.14% 0.12% 0.10% 0.09% 

수수료 비용(억 원) 3,685 3,977 5,430 6,579 7,241 8,741 10,047 

수수료비용/PG이용금액 2.69% 2.40% 2.05% 2.08% 1.97% 2.03% 2.07% 

자료: NHN KCP, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

PG 순수료율은 하락세  NHN KCP의 PG 순수수료율(매출총이익/PG 이용금액, PG수수료율-금융기관 및 웹호스팅사로 지불하는 수수료율)은 

하락세에 있다. 이는 VAN사가 카드사로부터 받는 수수료율 인하와 같은 맥락이다. 카드 가맹점 수수료율은 2012년 

적격비용 제도 도입 이후 영세∙중소가맹점에 대한 우대수수료율 정책이 강화되며 꾸준히 인하되어 왔다. PG 수수료율

이 하락하는 가운데, 카드사는 수익성 보전을 위해 PG사로부터 수취하는 수수료율을 PG수수료율 하락분만큼 반영해

주지 않았던 것으로 보인다.  

  

 금융감독원 통계에 따르면 2024년 말 기준으로 국내에는 159개의 PG사가 있다. 전문 PG업자 119개와 쿠팡페이, 십

일번가, 에스에스지닷컴, 위메프, 티몬과 같은 쇼핑몰 운영 업체 9개, 기타 31개로 구성되어 있다. 한국정보통신과 같이 

전문 PG사로 분류되는 사업체에는 NHN KCP, 토스페이먼츠, KG이니시스, 나이스페이먼츠 등이 있다.   
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  신규 사업에서 찾아보는 투자 기회 

가격 협상력이 약한  

전자결제 부가통신사업자 

2025년 3월 기사에 따르면 국내 6개 카드사(신한, 삼성, 현대, KB국민, 하나, BC)는 일반가맹점 매출에 대해 수수료 

인상을 결정하고, 대형 9개 PG사(NHN KCP, KG이니시스, 나이스페이먼츠, 다날, 스마트로, 토스페이먼츠, 한국정보통

신, KG모빌리언스, 케이에스넷)에게 해당 내용을 전달했다고 한다. 이는 카드사가 영세∙중소가맹점에 적용되는 수수료

율 인하에 대응하기 위해 다른 수입원인 PG사 수수료를 높여 손실을 줄이려는 의도로 보인다. 해당 내용은 카드사와 

PG사의 가격 협상력이 누구에게 있는지 보여주는 사례이다. 

  

 2017년부터 주요 VAN사와 PG사의 합산 실적 추이 통해서도 해당 산업의 가격 협상력을 확인할 수 있다. 합산 실적

은 별도 기준으로 VAN 사업의 상위 사업자 한국정보통신, 나이스정보통신, KIS정보통신, 케이에스넷과 PG 사업의 상

위 사업자 NHN KCP, KG이니시스, 나이스페이먼츠를 포함하여 다우데이터, 스마트로, 코밴까지 10개사의 실적을 더했

다. 2024년 합산 매출액은 4.5조 원으로 2017년 2.4조 원 대비 92.6% 증가하는 동안, 2024년 합산 영업이익은 

2,211억 원으로 2017년 2,167억 원 대비 2.1% 증가했다. 카드 사용 금액 및 전자지급결제 시장 성장에도 불구하고 수

수료율이 불리하게 결정되면서 영업이익은 증가하지 못했다.  

 

VAN사와 PG사의 합산 실적 추이  

 
자료: 각사, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

새로운 성장동력 필요 

 

성장성이 닫힌 산업에 속한 기업에 대한 시장의 평가는 높지 않을 것이다. PG사와 VAN사도 이런 상황을 인식하고 기

존 사업의 경쟁력을 제고하면서 새로운 성장동력을 찾고 있다. 기업가치 재평가를 위해 신사업의 성장이 필요하다.  

신사업의 성과에 대해 논의하기 이른 단계지만 향후 방향성을 검토하기 위해 현재 진행중인 사업들을 검토하는 것의 

의의를 찾을 수 있다.  

  

투자포인트

217 198 203 183 216 220 221 221

0%

2%

4%

6%

8%

10%

0

1,000

2,000

3,000

4,000

5,000

'17 '18 '19 '20 '21 '22 '23 '24

(십억 원) 매출액(좌)

영업이익(좌)

영업이익률(우)



 

 
    

 

 

 

 

 

 

 14 

 1. 이지샵: 중소상공인을 위한 디지털 서비스 

이지샵 

중소상공인을 위한 ERP 서비스  

이지샵은 한국정보통신이 98.62% 지분을 보유한 종속회사이다. 2022년 4월 1일 한국정보통신은 인터넷으로 사업자

의 입출금 및 세무관리 등 종합 ERP(Enterprise Resource Planning, 전사적 자원 관리) 서비스를 제공하는 사업부문

을 별도로 분리하여 종속회사 이지샵을 설립했다.  

 

 이지샵은 중소상공인이 PC와 스마트폰을 이용하여 외부전문가를 이용하지 않고 사업관리와 세무신고를 한 번에 해결

할 수 있는 서비스를 제공하고 있다.  

이지샵의 주요 서비스에는 자동장부 서비스와, 세무기장 대리 서비스가 있다. 이지샵 자동장부 서비스는 수입, 비용, 입

출금 거래내역을 자동으로 수집하고 간편장부, 복식부기장부가 자동 작성되도록 한다. 사업자는 거래내역을 일일이 입

력할 필요 없이, 매출과 비용 거래 내역이 자동으로 간편장부, 복시부기장부에 입력된다. 이지샵의 세무기장 대리 서비

스는 카드사, 홈택스, 현금영수증, 은행 인터넷 사이트 아이디와 패스워드를 등록하고, 이지샵 제휴세무사에게 의뢰하

면 세무신고가 마무리된다. 

이지샵은 현재의 사업 영역에서 상권분석, 카드 매출 선정산 서비스 등 사업 영역을 넓히기 위해 서비스를 준비 중이

다. 

 

이지샵 주요 서비스  

 
자료: 이지샵, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

 한국정보통신은 2011년 10월 이지샵 서비스를 실시했다. 2024년 매출액은 33억 원을 기록해 물적 분할 전이었던 

2021년 매출액 15.8억 원 대비 111% 증가했다. 누적회원수로는 2016년 10만 명, 2018년 20만 명, 2021년 30만 명, 

현재는 40만 명을 돌파한 상황이다. 한국정보통신이 전자결제 부가통신사업을 영위하면서 확보한 많은 중소상공인 고

객들이 이지샵 고객 성장의 동력이 되고 있다.  
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이지샵 매출액 추이  

 
자료: 이지샵, 한국IR협의회 기업리서치센터 

주: 2022년은 4월 1일부터 매출 

 

 해당 서비스의 대상 고객은 중소법인 및 개인사업자로 2023년 부가가치세 신고현황 국세청 통계자료에 따르면 802

만 개(법인 111만 개, 일반 492만 개, 간이 199만 개)의 잠재고객이 존재하는 것으로 파악된다. 잠재고객 802만 개 중 

10%가 월 1만 원 서비스를 이용한다면 약 1천억 원의 시장이 형성되기 때문에 잠재력이 큰 시장이라 할 수 있다.  

 

그러나 해당 시장을 볼 때 유의해서 봐야 할 점이 있다.  

첫째, 잠재력은 있지만 아직 개화되지 않은 시장이다. 일반적으로 영세한 소상공인은 비용 절감을 위해 재무, 세무와 

관련된 부분을 직접 신고를 하고 있으며, 사업규모가 큰 사업체는 외부 전문가를 활용하고 있다. 이지샵이 목표로 하고 

있는 시장은 개인화된 자동화 시장으로 직접 신고와 외부 전문가 활용 중간에 위치하고 있다. 이지샵의 서비스를 이용

하기 위해서는 영세한 소상공인은 편의성을 위해 비용 증가를 감내해야 하고, 외부 전문가를 활용하던 업체 입장에서

는 비용 감소를 위해 편의성을 일부 포기해야 한다. 고객 행태의 변화를 요구하고 있어 시장 개화까지 시간이 걸릴 수 

있다.  

둘째, 해당 시장을 타겟으로 여러 사업자가 준비중이다. 전자상거래 솔루션 및 관련 서비스를 제공하는 카페24, NHN

커머스나 간편 결제 및 금융 플랫폼인 네이버페이, 카카오페이, 그리고 한국정보통신과 같은 토스페이먼츠, KG이니시

스, 나이스페이먼트 등도 동일하지 않지만 비슷한 서비스를 제공하고 있다. 시장이 개화하더라도 한국정보통신이 승자

가 될 수 있을지 가늠하기 어려운 환경이다.  
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 2. AOP: Alliance for Open Platform 

AOP 

5개 VAN사의 업무협약 

2023년 6월 23일 한국정보통신을 포함한 5개의 VAN사(금융결제원, 스마트로, 케이에스넷, 코밴)은 가맹점 디지털 

플랫폼 구축 등을 공동으로 추진하기 위한 업무협약을 맺었다. 가맹점 디지털 플랫폼 공동 구축을 통해 빅데이터 제공

을 비롯한 가맹점이 필요로 하는 결제 기반의 다양한 혁신 서비스를 제공하는 것을 목표로 사업이 추진됐다.  

  

비용절감과 새로운 사업기회 모색 VAN사 입장에서 공동 플랫폼 구축을 통해 기대할 수 있는 효과는 첫째, 플랫폼 공동 구축 및 운영을 통해 개별적인 

투자 부담을 줄이고, 운영 효율성을 높일 수 있다. 둘째, 급변하는 디지털 경제 환경에 대해 각 VAN사가 공동으로 대

응하고, 새로운 기술 도입 및 표준화에 협력하여 시장 변화를 선도할 수 있다. 셋째, 기존의 경쟁 구도에서 벗어나 

VAN사 간 협력을 통해 시장 전체의 이익을 증진시키는 생태계를 조성할 수 있는 기점을 마련했다.  

고객 입장에서는 첫째, VAN사별로 달랐던 결제 장비의 호환성이 확보되어 장비 교체 시 부담을 줄이고 불필요한 자원 

낭비를 막을 수 있으며, 둘째, AOP 플랫폼을 통해 VAN사들이 제공하는 빅데이터 기반의 마케팅, 고객 관리 등 다양한 

부가 서비스를 보다 쉽게 이용할 수 있게 되었다.  

  

 사업자간 차별화가 어려운 VAN 수수료 시장에서 경쟁사와 협업을 통해 비용 우위를 확보하고, 새로운 사업 기회를 모

색하는 것은 좋은 시도로 보인다. AOP에 참여한 기업들의 행보를 관심있게 지켜볼 필요가 있다.  
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  2024년 실적  

‘24 

매출액 7,910억 원(yoy 9.1%) 

영업이익 391억 원(yoy 9.7%) 

한국정보통신의 2024년 실적은 매출액 7,910억 원(yoy 9.1%), 영업이익 391억 원(yoy 9.7%)을 기록했다. 영업이익

률은 4.9%로 전년과 동일했다. VAN 수수료 시장에서 점유율 상승 및 PG시장 성장에 힘입어 금융VAN 부문이 실적

을 견인했다.  

 

 금융VAN 부문(VAN사업 + PG사업) 

VAN사업 부문은 매출액 2,674억 원(yoy 6.9%)을 기록했다. 국내 카드 거래금액은 1,255조 원으로 전년대비 4.6% 

증가했고, 국내 VAN 수수료 시장은 1.18조 원으로 전년대비 1.3% 성장했다. 시장 점유율 추정치가 22.7%로 전년 대

비 1.2%p 상승하면서 매출 성장을 견인했다.  

PG사업 부문은 매출액 5,148억 원(yoy 10.2%)을 기록했다. 국내 전자지급결제대행 시장이 500.6조 원으로 전년대비 

11.6% 성장했고, 국내 PG 수수료 시장은 수수료율 하락으로 이에 미치지 못하는 성장을 했을 것으로 추정된다. 주요 

고객의 물량 성장으로 한국정보통신의 시장 점유율이 상승한 것으로 보인다.  

 

정보통신업  

정보통신업 부문의 이지샵은 매출액 30억 원(yoy -20.2%), 당기순손익 -21억 원(적자 지속)을 달성했다. 아직 사업 

안정성이 떨어지는 단계로 손익분기점에 도달하지 못한 상태이다.  

 

한국정보통신 실적 추이 및 전망  (단위: 억 원) 

구분 2020 2021 2022 2023 2024 2025E 

매출액 4,952 5,402 5,955 7,251 7,910 8,327 

금융VAN부문 4,903 5,351 5,908 7,173 7,822 8,249 

VAN 1,889 1,980 2,240 2,501 2,674 2,741 

PG 3,014 3,371 3,668 4,672 5,148 5,507 

중소기업창업투자부문 49 51 30 40 57 45 

정보통신업     17 38 30 34 

영업이익 211 236 271 357 391 384 

금융VAN부문 189 224 290 369 392 388 

기타 22 12 -19 -12 -1 -3 

영업이익률 4.3% 4.4% 4.6% 4.9% 4.9% 4.6% 

금융VAN부문 3.9% 4.2% 4.9% 5.1% 5.0% 4.7% 

기타 1.2% 0.6% -0.9% -0.5% 0.0% -0.1% 

YoY       

매출액  9.1% 10.2% 21.8% 9.1% 5.3% 

VAN  4.8% 13.1% 11.7% 6.9% 2.5% 

PG  11.8% 8.8% 27.4% 10.2% 7.0% 

영업이익  11.8% 15.1% 31.5% 9.7% -1.7% 

금융VAN부문  18.6% 29.7% 27.1% 6.1% -1.1% 

자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터 
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  2025년 실적 전망  

‘25E 

매출액 8,327억 원(yoy 5.3%) 

영업이익 384억 원(yoy -1.7%) 

한국정보통신의 2025년 실적은 매출액 8,327억 원(yoy 5.3%), 영업이익 384억 원(yoy -1.7%)이 예상된다. 영업이

익률은 전년대비 0.3%p 하락할 것으로 보인다. 2024년 말에 이루어진 적격비용 재산정으로 수익성이 악화될 것으로 

전망된다. 소비경기 부진도 부담이다.  

 

 금융VAN(VAN사업 + PG사업) 

소비경기는 VAN 사업과 PG 사업 모두에게 중요한 영향을 미친다. 2025년 4월까지 발표된 소비자심리지수는 94pt

로 2024년 12월부터 기준선 100을 하회하고 있어 매출 성장률이 낮을 것으로 전망된다. 2024년 말에 이루어진 적격

비용 재산정도 수수료율에 부담이다.  

VAN 사업부문은 매출액 2,741억 원(yoy 2.5%)이 예상된다. 명목금액 기준으로 카드 거래금액 증가가 기대되지만 소

비부진과 VAN 수수료율 인하로 지난 3년 평균 성장률 10.6%(산술 평균)에는 미치지 못할 것으로 보인다.  

PG 사업부문은 매출액이 5,507억 원(yoy 7.0%)이 예상된다. 온라인 거래 비중의 증가는 지속되겠지만 소비부진 영향

을 피해갈 수 없을 것으로 보인다. 

 

정보통신업 

정보통신업 부문의 이지샵은 매출액 34억 원(yoy 12.7%)이 전망된다. 소비 경기 부진은 이지샵의 고객인 영세사업자

들의 부진과 연결된다. 하반기에 새로운 서비스가 출시될 것으로 예상되지만 손익분기점을 넘기지는 못할 것으로 보인

다.  

 

소비자심리지수 

 
자료: 한국은행, 한국IR협의회 기업리서치센터 
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  전자결제 부가통신사업에 대한 냉정한 평가 

 한국정보통신은 2025년 예상 PBR 0.9배에서 거래되고 있다. 동사의 PBR은 2021년 이후 0.9배~2.0배 사이에서 움직

였다. 이를 감안하면 동사의 주가는 PBR Band 하단에 위치해 있다.  

 

 산업현황 및 투자포인트를 통해 한국정보통신이 속해 있는 전자결제 부가통신사업의 한계를 논의했다. 신용카드 결제

대금과 전자지급결제시장의 지속적인 성장에도 불구하고 불리한 수수료율 변화로 VAN사와 PG사의 영업이익은 정체 

상태이다. VAN 산업 및 PG 산업에 대한 디레이팅 국면에 있는 것으로 보인다.  

소비 경기 부진으로 2025년 신용카드와 전자지급결제시장의 성장률에 대한 기대가 낮은 점도 PBR Band 하단에서 

거래되는 이유 중에 하나이다.  

 

 주가의 반등은 소비 경기가 개선될 때 가능할 것으로 보인다. 그러나 전자결제 부가통신사업의 매력이 높지 않아 역사

적인 PBR Band를 벗어나기 어려울 것으로 예상된다.  

 

한국정보통신 역사적 PBR Band 

 
자료: Quantiwise, 한국IR협의회 기업리서치센터 

 

  선두업체와 비교할 때 높지 않은 상대적 매력 

 한국정보통신은 2025년 예상 PER 9.3배에서 거래되고 있어, 동종업체 나이스정보통신과 NHN KCP의 2025년 예상 

PER 평균 6.0배 대비 높은 배수에서 거래되고 있다. PG사 KG이니시스와 VAN사 다우데이타도 상장되어 있으나 다수

의 연결종속회사를 갖고 있어 비교가 어렵다고 판단했다. KG이니시스는 14개의 연결대상회사(주요 종속회사 6개)를 

갖고 있으며, 다우데이타는 181개의 연결대상회사(주요 종속회사 41개)를 갖고 있다.  

  

 NHN KCP는 국내 1위의 PG사로 2024년 매출액 기준으로 PG수수료가 91.0%, VAN 수수료가 7.5%, 기타 1.5%를 

차지한다. 최대주주는 NHN페이코로 2017년에 변경됐다.  

나이스정보통신은 국내 1위(2024년 국내 처리건수 기준 27.8%)의 VAN사이다. 종속회사 나이스페이먼츠(지분율 
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100%)를 통해 PG 사업도 영위하고 있다. 2024년 연결 매출액 기준으로 VAN 사업을 영위하는 나이스정보통신(별

도)이 29.5%, PG 사업을 영위하는 나이스페이먼츠(별도)가 63.6%, 기타가 6.9%를 차지하고 있다. 나이스정보통신

의 매출비중은 한국정보통신(VAN 사업이 33.8%, PG 사업이 65.1%, 기타 1.1%)과 상당히 유사하다.  

  

 NHN KCP는 PG 수수료 시장에서, 나이스정보통신은 VAN 수수료 시장에서 1위 업체이다. 1위 업체라는 점에서 두 업

체 모두 전자결제 부가통신사업자 중에서 높은 PER 배수에서 거래될 만한 요소가 있다. 한국정보통신은 두 선두업체

의 평균 PER보다 높은 배수에서 거래되고 있다.  

 

동종업체 비교  

기업명 종가 시가총액 
매출액 영업이익 P/E(배) P/B(배) 

'24 '25E '24 '25E '24 '25E TrailingPB '25E 

한국정보통신 7,710 289 791 833 39 38 6.7 9.3 0.9 0.9 

나이스정보통신 18,160 182 975 1,021 40 43 4.7 4.9 0.4 0.4 

NHN KCP 7,840 315 1,105 1,223 44 48 6.3 7.2 1.2 1.0 

동종업체 평균        6.0  0.7 

자료: Quantiwise, 한국IR협의회 기업리서치센터 
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  유동성  

 한국정보통신은 2월 11일 자기주식취득 신탁계약을 발표했다. 계약금액은 15억 원으로 2025년 2월 11일부터 2026

년 2월 10일까지 취득단가 7,700원 기준으로 194,805주를 취득하겠다고 발표했다.  

동사는 2024년 12월 말 기준으로 자사주 1,992,308주(지분율 5.32%)를 보유하고 있다. 해당 매입이 계획대로 완료

되면 동사가 보유한 자기주식수는 1,992,308주(지분율 5.84%)가 된다. 이에 따라 실제 유통되는 주식수의 비중은 

11.69%에서 11.17%까지 하락하게 된다.  

 

 한국정보통신의 2025년 일평균 거래대금은 1억 원으로 크지 않다. 한국정보통신에 대한 투자를 검토할 때 자사주 매

입으로 유동성이 더 줄어들 수 있다는 점을 충분히 염두에 둬야겠다.  

 

자사주 취득 현황       (단위: 주, 원)  자사주 소각 현황       (단위: 주, 원) 

회차 사업연도 취득수량 취득금액 취득 단가 

1 2017 467,618 4,994,903,210 10,682 

2 
2018 237,922 2,128,757,150 8,947 

2019 92,801 865,211,110 9,323 

3 2019 570,131 4,995,129,120 8,761 

4 

2020 919,159 6,756,329,080 7,351 

2021 201,445 1,792,654,560 8,899 

2022 166,305 1,370,829,090 8,243 

5 2022 177,532 1,370,195,160 7,718 

6 
2023 228,491 2,026,142,610 8,867 

2024 299,376 2,453,554,010 8,196 

계 3,360,780 28,753,705,100 8,556 
 

 

회차 소각수량 소각금액 

2019-11-27 798,341 7,988,871,470 

2020-02-05 570,131 4,995,129,120 

합산 1,368,472 12,984,000,590 

 

자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터  자료: 한국정보통신, 한국IR협의회 기업리서치센터 
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포괄손익계산서   재무상태표 
(억원) 2021 2022 2023 2024 2025F 

매출액 5,402 5,955 7,251 7,910 8,327 

증가율(%) 9.1 10.2 21.8 9.1 5.3 

매출원가 5,038 5,532 6,741 7,340 7,761 

매출원가율(%) 93.3 92.9 93.0 92.8 93.2 

매출총이익 364 422 511 570 566 

매출이익률(%) 6.7 7.1 7.0 7.2 6.8 

판매관리비 129 151 154 179 182 

판관비율(%) 2.4 2.5 2.1 2.3 2.2 

EBITDA 296 338 464 515 511 

EBITDA 이익률(%) 5.5 5.7 6.4 6.5 6.1 

증가율(%) -8.1 14.2 37.3 10.9 -0.7 

영업이익 236 271 357 391 384 

영업이익률(%) 4.4 4.6 4.9 4.9 4.6 

증가율(%) 11.8 15.1 31.6 9.7 -1.9 

영업외손익 -72 22 33 202 30 

금융수익 13 31 64 232 54 

금융비용 9 22 20 20 22 

기타영업외손익 -76 13 -11 -9 -2 

종속/관계기업관련손익 2 -1 -2 -0 -0 

세전계속사업이익 165 292 388 593 414 

증가율(%) 6.7 75.7 33.6 52.9 -30.3 

법인세비용 58 73 88 158 102 

계속사업이익 107 219 300 435 311 

중단사업이익 0 -1 1 0 0 

당기순이익 107 218 301 435 311 

당기순이익률(%) 2.0 3.7 4.1 5.5 3.7 

증가율(%) 0.6 103.8 37.9 44.9 -28.5 

지배주주지분 순이익 108 218 301 436 312 
 

 

(억원) 2021 2022 2023 2024 2025F 

유동자산 3,155 3,123 3,571 3,491 3,868 

현금성자산 1,783 1,491 1,511 1,380 1,646 

단기투자자산 128 167 267 71 75 

매출채권 230 291 282 267 281 

재고자산 93 43 54 55 58 

기타유동자산 921 1,130 1,458 1,718 1,809 

비유동자산 841 881 856 1,138 1,132 

유형자산 72 118 157 167 153 

무형자산 44 54 52 52 50 

투자자산 323 391 369 489 500 

기타비유동자산 402 318 278 430 429 

자산총계 3,996 4,004 4,428 4,629 5,001 

유동부채 1,691 1,481 1,672 1,438 1,513 

단기차입금 30 11 16 10 10 

매입채무 3 5 5 1 1 

기타유동부채 1,658 1,465 1,651 1,427 1,502 

비유동부채 99 79 44 126 126 

사채 0 0 0 0 0 

장기차입금 4 4 0 0 0 

기타비유동부채 95 75 44 126 126 

부채총계 1,790 1,561 1,715 1,564 1,640 

지배주주지분 2,186 2,444 2,712 3,064 3,361 

자본금 194 194 194 194 194 

자본잉여금 205 215 215 215 215 

자본조정 등 -85 -112 -133 -157 -172 

기타포괄이익누계액 -47 0 -2 -118 -118 

이익잉여금 1,919 2,147 2,438 2,931 3,242 

자본총계 2,206 2,444 2,712 3,065 3,361 
 

   

현금흐름표  주요투자지표 

(억원) 2021 2022 2023 2024 2025F 

영업활동으로인한현금흐름 678 -57 277 -87 408 

당기순이익 107 218 301 435 311 

유형자산 상각비 58 64 105 121 125 

무형자산 상각비 2 2 2 2 2 

외환손익 0 0 0 0 0 

운전자본의감소(증가) 404 -383 -164 -578 -35 

기타 107 42 33 -67 5 

투자활동으로인한현금흐름 -42 -187 -179 50 -130 

투자자산의 감소(증가) -56 -49 0 -58 -11 

유형자산의 감소 1 0 0 1 0 

유형자산의 증가(CAPEX) -32 -87 -70 -90 -111 

기타 45 -51 -109 197 -8 

재무활동으로인한현금흐름 -18 -47 -79 -94 -12 

차입금의 증가(감소) 4 -19 6 -6 3 

사채의증가(감소) 0 0 0 0 0 

자본의 증가 0 0 0 0 0 

배당금 0 0 0 0 0 

기타 -22 -28 -85 -88 -15 

기타현금흐름 0 -0 -0 0 -0 

현금의증가(감소) 618 -292 19 -131 266 

기초현금 1,165 1,783 1,491 1,511 1,380 

기말현금 1,783 1,491 1,511 1,380 1,646 
 

 

 2021 2022 2023 2024 2025F 

P/E(배) 32.8 19.5 11.8 6.7 9.3 

P/B(배) 1.6 1.7 1.3 1.0 0.9 

P/S(배) 0.7 0.7 0.5 0.4 0.3 

EV/EBITDA(배) 6.2 8.2 4.0 3.3 3.0 

배당수익률(%) 0.0 0.0 0.0 0.0 0.0 

EPS(원) 288 583 804 1,164 832 

BPS(원) 5,839 6,526 7,243 8,184 8,976 

SPS(원) 14,428 15,902 19,365 21,124 22,238 

DPS(원) 0 0 0 0 0 

수익성(%)      

ROE 5.1 9.4 11.7 15.1 9.7 

ROA 2.9 5.4 7.1 9.6 6.5 

ROIC 304.0 2,280.9 91.4 41.5 32.1 

안정성(%)      

유동비율 186.6 210.8 213.6 242.8 255.6 

부채비율 81.2 63.9 63.2 51.0 48.8 

순차입금비율 -78.2 -62.0 -62.1 -41.1 -40.3 

이자보상배율 45.4 63.3 105.6 69.8 50.4 

활동성(%)      

총자산회전율 1.5 1.5 1.7 1.7 1.7 

매출채권회전율 26.4 22.8 25.3 28.8 30.4 

재고자산회전율 60.3 87.1 149.4 145.4 147.2 
 

  



 

 
    

 

 

 

 

 

 

 23 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

최근 3개월간 한국거래소 시장경보제도 지정 여부 

시장경보제도란? 

한국거래소 시장감시위원회는 투기적이거나 불공정거래 개연성이 있는 종목 또는 주가가 비정상적으로 급등한 종목에 대해 투자자주의 환기 등을 통해 불공 정거래를 사전에 예방하기 위한 제도를 시행하고 있습니다. 

시장경보제도는 「투자주의종목 투자경고종목 투자위험종목」의 단계를 거쳐 이루어지게 됩니다.  

※관련근거: 시장감시규정 제5조의2, 제5조의3 및 시장감시규정 시행세칙 제3조~제3조의 7 

 

종목명 투자주의종목 투자경고종목 투자위험종목 

한국정보통신 X X X 
 

 

발간 History 

발간일 제목 

2025.05.08 한국정보통신-전자결제 부가통신사업자 

  

  

  
 

 

Compliance notice 

본 보고서는 한국거래소, 한국예탁결제원과 한국증권금융이 공동으로 출연한 한국IR협의회 산하 독립 (리서치) 조직인 기업리서치센터가 작성한 기업분석 보고서입니다. 본 자료는 투자자들에게 국내 상장기업에 대한 양

질의 투자정보 제공 및 건전한 투자문화 정착을 위해 무상으로 작성되었습니다. 

⚫ 당사 리서치센터는 본 자료를 제3자에게 사전 제공한 사실이 없습니다. 

⚫ 본 자료를 작성한 애널리스트는 자료작성일 현재 해당 종목과 재산적 이해관계가 없습니다. 

⚫ 본 자료를 작성한 애널리스트와 그 배우자 등 관계자는 자료 작성일 현재 조사분석 대상법인의 금융투자상품 및 권리를 보유하고 있지 않습니다. 

⚫ 본 자료는 중소형 기업 소개를 위해 작성되었으며, 매수 및 매도 추천 의견은 포함하고 있지 않습니다. 

⚫ 본 자료에 게재된 내용은 애널리스트의 의견을 정확하게 반영하고 있으며, 외부의 부당한 압력이나 간섭 없이 신의 성실하게 작성되었음을 확인합니다.  

⚫ 본 자료는 투자자들의 투자판단에 참고가 되는 정보제공을 목적으로 배포되는 자료입니다. 본 자료에 수록된 내용은 자료제공일 현재 시점의 당사 리서치센터의 추정치로서 오차가 발생할 수 있으며 정확성이나  

완벽성은 보장하지 않습니다. 

⚫ 본 조사자료는 투자 참고 자료로만 활용하시기 바라며, 어떠한 경우에도 투자자의 투자 결과에 대한 법적 책임 소재의 증빙자료로 사용될 수 없습니다. 

⚫ 본 조사자료의 지적재산권은 당사에 있으므로, 당사의 허락 없이 무단 복제 및 배포할 수 없습니다. 

⚫ 본 자료는 텔레그램에서 "한국IR협의회(https://t.me/kirsofficial)" 채널을 추가하시어 보고서 발간 소식을 안내받으실 수 있습니다. 

⚫ 한국IR협의회가 운영하는 유튜브 채널 ‘IRTV’에서 1) 애널리스트가 직접 취재한 기업탐방으로 CEO인터뷰 등이 있는 ‘小中한탐방’과 2) 기업보고서 심층해설방송인 ‘小中한 리포트 가치보기’를 보실 수 있습니다. 

 


